Het succes van de beurzen ATH en GTH is te danken aan een trouwe groep exposanten

’ die elke editie weer deelnemen. Zij zijn het fundament onder de beurzen. Want door de
( Fedecom aanwezigheid van hun merken vinden tienduizenden bezoekers elke editie weer de weg
‘ Fairs BV naar de beurzen. Hierdoor Zijn ATH en GTH in 15 jaar tijd uitgegroeid naar een

traditioneel tweejaarlijks ontmoetingsplek voor vraag & aanbod in de Agro- en Groen

g sector.
¢ ﬁ Als waardering hiervoor introduceert Fedecom Fairs voor deze vaste groep exposanten
TH het loyaliteitsprogramma. Dit zijn extra voordelen bovenop de bestaande Fedecom

ledenkorting en staffelkortingen.

LOYALITEITS ©
PROGRAMMA

* Alleen geldig voor oud deelnemers

AGRO GROEN
TECHNIEK TECHNIEK
HOLLAND HOLLAND

2026 2026

Loyalitei o es o o

oot septomber  Tarieven ongewijzigd op 2024 niveau

Vroegboek periode (mItS m|n|maal dezelfde Standgl‘OOtte)
b j i .

soptembertotianuar  Eerste keuze stand locaties

Reguliere periode °

Vanaf januari tot beurs ® Exposure pakket Inbegrepen

* Bezoekersmodule t.b.v. leadgeneratie inbegrepen
* Geldig van 1 mei tot 1 september 2025
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Tarieven AgroTechniek Hollant

Oo00

18>

63,50

Leden Niet leden
M2 standruimte vroeghoek normaal vroeghoek normaal
100 - 250 37,50| € 45,00 47,50] € 57,00
251 - 1000 35,00| € 42,50 45,001 € 54,00
1001 = 29,50 38,50 [ 39,00 49,00

79,50

pericdes

sept - dec 2025

jan -sept 2026

Tarieven GroenTechniek Hollan | 2026
Leden

sept - dec 2025

Niet leden

jan -sept 2026

5,25

M2 standruimte vroeghoek normaal vroeghoek normaal
100-300 268,5| € 33,5 34,01 € 42,0
301-1000 255 € 32,0 ™ 315]| € 39,0
1001> 24,5 30,5 30,0

5,50

7,50

sept - dec 2025 jan -sept 2026

sept - dec 2025

jan -sept 2026

0 % indexatie
t.o.v. 2024

9 % korting
op vroeghoek
tarieven

tot 25 % korting
op reguliere
tarieven
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DEMONSTRATIES (©
& PAVILJOENS

In 2026 zullen het demonstratie component gaan versteken, met name voor
GTH. Niet alleen individuele demonstraties van exposanten maar ook een
collectief demoprogramma die op vaste tijden te zien zijn voor bezoekers.
Daarnaast zullen we de themapaviljoens verder door ontwikkelen; groter en
met nog meer collectieve branchepromotie naar stakeholders, beleidsmakers,
overheid als doel

Voor het eerst een noordelijke en westelijke entreepartij.
Deze liggen diagonaal tegen over elkaar op de plattegrond. D IA G 0 N A L E
Hierdoor realiseren we een betere verdeling van exposanten
en gelijkmatigere instroming en doorstroming van bezoekers. De
Basis opzet van de beursplattegrond zal hetzelfde zijn met een E N T R E E s

verbeterde spreiding van Agro, Groen en de mix zone

Voor ‘fast moving’ exposantencatering zullen we als beursorganisatie zelf
deze service aanbieden. Zaken als fris, bier & wijn, koffiebenodigdheden en
lunchpakketten kunnen gehaald worden bij onze beurs-super alwaar gevulde
koelcontainers van een horeca groothandel staan die bemand worden eigen
medewerkers. Ook lunchpakketten kunnen worden aangeboden (mits vooraf
besteld). Bestellingen kunnen ook gebracht worden.

Ons doel; goedkoper, beter en sneller!

Nu de periode voor exposantenwerving veel langer is kunnen we meer tijd besteden aan groei van het deelnemersveld.
Voor ATH willen we groeien qua oogsttechniek en veehouderijtechniek. Voor GTH willen verder groeien in grondverzet
en reiniging. Bovendien willen we oud deelnemers weer als exposant verwelkomen. Voor leden van Fedecom Afdeling
Industrie, GWW & Interne logistiek zullen interessante deelnamepakketten samengesteld worden. Zodoende zijn alle
afdelingen vertegenwoordigd op de beurs en hebben bezoekers een completer beursaanbod dan ooit.



	Dia 1
	Dia 2
	Dia 3

